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LB 1 Kaufverträge abschließen

Kaufverträge abschließen
Die Teilnahme am Wirtschaftsleben wird durch zahlreiche Gesetze geregelt. Die Ziel-
setzung ist der faire und nachvollziehbare Umgang der Handelspartner  untereinander. 
 Lernbereich 1 vermittelt die grundlegenden Reglungen die beim Abschluss eines Rechts -
geschäfts und im Speziellen des Kaufvertrags zur Anwendung kommen.

1 Rechtliche Grundlagen des Rechtsgeschäfts

1�1 Teilnehmer am Rechtsgeschäft

Rechtsgeschäfte werden von __________________________________

 und

_________________________________   

abgeschlossen.

Unter juristischen Personen versteht man zum Beispiel Institutionen wie Vereine, Kapital-
gesellschaften (GmbH, AG usw.) Stiftungen oder Körperschaften. Sie besitzen dieselben 
Rechte wie natürliche Personen. Beide können Rechtsgeschäfte durchführen beziehungs-
weise klagen oder verklagt werden.

Aufgabe

1. Kreuzen Sie an, ob es sich im Folgenden um natürliche oder juristische Personen handelt.

Natürliche 
Personen

Juristische  
Personen

Goggi Kartfun GmbH

Herr Vitus (geschäftsführender Gesellschafter der  
Goggi Kartfun GmbH)

Lisa (Tochter von Herrn Vitus)

Stiftung Kinderzeit

Bankhaus Muck AG
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1 Rechtliche Grundlagen des Rechtsgeschäfts

1�2 Rechtsfähigkeit

 → Rechtsfähigkeit bedeutet, Träger von ________________________________ zu sein.

 → Rechtsfähig sind alle Menschen von ___________________________________________

 → Rechtsfähig sind auch ________________________________________________________

_________________________________________________________________________

Aufgabe

1. Nennen Sie ein Beispiel für Rechtsfähigkeit.

_________________________________________________________________________

1�3 Geschäftsfähigkeit

Die Geschäftsfähigkeit ist die Fähigkeit, _________________________________________  

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________

____________________________
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LB 1 Kaufverträge abschließen

Aufgabe

1. Entscheiden Sie, ob in den folgenden Geschäftsfällen ein Rechtsgeschäft zustande 
 gekommen ist beziehungsweise überprüfen Sie hierzu die Geschäftsfähigkeit der 
 Beteiligten.

a) Tante Trude schenkt dem 13-jährigen Karli ein neues Handy inklusive Vertrag 
( Laufzeit zwei Jahre).

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

b) Die 17-jährige Alina hat soeben ihre Ausbildung zur Kauffrau im Einzelhandel 
 abgeschlossen. Da ihre Großmutter vor vier Wochen gestorben ist, möchte sie in 
Alleinverantwortung deren „Tante-Emma-Laden“ weiterführen.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

c) Der 16-jährige Arlind konnte nicht widerstehen und hat via Internet Klingel töne 
 heruntergeladen. Fälschlicherweise gab er an, bereits 18 Jahre alt zu sein und 
schloss ein einjähriges Abonnement ab.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

d) Die kleine Susi (6 Jahre) geht zum Metzger und kauft für ihre Eltern ein. Sie über-
gibt der Verkäuferin eine Einkaufsliste mit Unterschrift ihrer Mutter und das dazu-
gehörige Geld.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

e) „Das ist ja der Wahnsinn!“, entfährt es dem 12-jährigen Jonathan. Er hat tatsächlich 
von seinem Großvater den langersehnten Schäferhund geschenkt bekommen.  
Seine Eltern sind jedoch gar nicht damit einverstanden und verlangen, dass er das 
Geschenk nicht annimmt.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________
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2 Abschluss von Kaufverträgen

f) Der 92-jährige Herr Altmann kann nicht anders. Er schließt bei der netten jungen 
Dame ein Zeitschriftenabonnement ab. Als sein Sohn, der als Vormund für ihn ein-
gesetzt ist, dies erfährt, möchte dieser den Vertragsabschluss rückgängig machen.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

2 Abschluss von Kaufverträgen

2�1 Vertragsfreiheit

Nach § 157 BGB sind Verträge nach Treu und Glauben mit Rücksicht auf die Verkehrssitte 

(ungeschriebene Verhaltensordnung) auszulegen. Dabei gelten die Grundsätze der Ver-

tragsfreiheit, die ________________________________ festgehalten sind.

Aufgabe

1. Überprüfen Sie, ob in den folgenden Fällen die Vertragsfreiheit greift.

a) Schlagzeile im Morgenecho: „Weil die Windel voll war, Mutter mit Kind aus dem Bus 
verwiesen.“ Der Busfahrer verwies auf sein Recht der Gestaltungsfreiheit des Beför-
derungsvertrages. (Ein Blick in § 22 PBefG hilft weiter.)

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

____________________ ____________________ ____________________
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LB 1 Kaufverträge abschließen

b) Der Apotheker hatte den Verkehrsrowdy sofort erkannt. Schnappte dieser ihm 
doch vergangenen Dienstag rüde den Parkplatz vor der Nase weg. Na warte! Voller 
Genugtuung weigerte sich der Apotheker, diesem das gewünschte Medikament zu 
verkaufen (vielleicht gibt § 826 BGB in diesem Fall Aufschluss).

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________

c) Reporterin Gerda Flitze berichtet aus dem Gerichtssaal. Dieter D., angeklagt wegen 
Drogenhandels, vertritt sich selbst. Er pocht auf sein Recht der Abschlussfreiheit. 
Schließlich könne er die Inhalte der Verträge frei bestimmen. Außerdem seien seine 
Kunden stets zufrieden gewesen (§ 134 BGB kann hier weiterhelfen).

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

2�2 Kaufvertrag – Teil 1: Verpflichtungsgeschäft

Der Kaufvertrag wird durch  __________________________________________  

geschlossen. Er kommt zustande durch einen ___________________ (Angebot des 

Verkäufers oder Kaufwunsch des Käufers) und durch dessen  ________________  

(Kaufbestätigung des Käufers oder Verkaufsbestätigung des Verkäufers).

2�2�1 Willenserklärung

Eine Willenserklärung ist eine ______________________________________________ durch 

die die abgebende Person ____________________________________  herbeiführen will.

Aufgaben

1. Entscheiden und begründen Sie, ob es sich in den folgenden Beispielen um Willens-
erklärungen handelt.

a) Taylor Bee, Sänger der Gruppe BB-Top, gibt wie üblich nach dem Konzert Autogramme. 
Moritz Scheinheilig, Antiquitätenhändler, hat sich ebenfalls unter die Fans gemischt 
und bekommt ein Autogramm. 
Vier Tage später erhält Taylor Bee Post von Herrn Scheinheilig. Angeblich hat Herr 
Bee ein Gemälde im Wert von 230 000,00 € gekauft und dies mit seiner Unterschrift 
bestätigt.
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2 Abschluss von Kaufverträgen

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

b) Chen Lu hat einen Bekannten in Hypnose versetzt. In diesem Zustand unterschreibt 
dieser den Kaufvertrag für einen Roller. Wieder aus der Hypnose erwacht, zweifelt 
er an der Gültigkeit des Vertrages.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

2. Entscheiden Sie, wie in den folgenden Fällen die Willenserklärung abgegeben wurde.

3. Überprüfen Sie, ob im nebenstehenden Fall 
tatsächlich eine Willenserklärung  abgegeben 
wurde und somit ein gültiges Rechts-
geschäft zustande kam.

______________________________________

______________________________________

______________________________________

______________________________________

______________________________________

______________________________________

________________________________________

________________________________________

________________________________________

________________________________________

________________________________________

________________________________________
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LB 1 Kaufverträge abschließen

Sonderfall: Schweigen als Willenserklärung

Aufgaben

Ziehen Sie für die Beantwortung der nachfolgenden Fragen § 241a BGB und § 362 HGB zu Rate.

1. Frau Kruge besitzt ein Abonnement für die Modezeitschrift „Moda Natura“. Da die 
Zeitschrift nicht mehr ihren Erwartungen entspricht, beschließt sie dieses nicht mehr zu 
verlängern. Kurz vor Ende der Laufzeit erhält sie ein Schreiben mit folgendem Wortlaut: 

Frau Kruge hat jedoch gehört, dass Schweigen grundsätzlich keine Rechtsfolge hat, 
also nicht als Annahme gilt. 
Nehmen Sie zu diesem Fall Stellung.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

2. Die Goggi Kartfun GmbH hat nach harten Preisverhandlungen seinem langjährigen 
Reifenlieferanten Slickstone AG noch während des Gesprächs den Bedarf von 200 
Reifensätzen Modell R-009 avisiert. 
Am darauffolgenden Tag erhält Herr Vitus, Geschäftsführer der Goggi Kartfun GmbH 
ein Schreiben des Reifenlieferanten. 
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2 Abschluss von Kaufverträgen

Erklären Sie unter Zuhilfenahme der Gesetzestexte, ob mit dem Schweigen der Goggi 
Kartfun GmbH ein Rechtsgeschäft zustande gekommen ist.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________

3. Herrn Kreitmeyr kam eine tolle Geschäftsidee in den Sinn. 
Vor kurzer Zeit erstand er aus der Insolvenzmasse einer Buchhandlung 400 Enzyklopä-
dien (Band 1 bis Band 20). Zusammen mit einem Flyer verschickte er den 1. Band an 
verschiedene Haushalte. 

Auch Ihr Nachbar erhielt eine Zusendung, weiß jedoch nicht, wie er sich nun ver-
halten soll. 
Klären Sie ihn über die rechtliche Lage auf.

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________  

_________________________________________________________________________
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Wirksamwerden einer Willenserklärung (WE)

Eine Willenserklärung muss nicht immer eine rechtliche Folge auslösen. 
Entscheidend ist die wirksame Abgabe beziehungsweise der wirksame Zugang. 

Aufgabe

1. Beschreiben Sie, wie in den folgenden Fällen die Abgabe und der Zugang der Willenser-
klärung (WE) erfolgte.

Abgabe der WE Zugang der WE

Manon bestellt online beim 
Versandhändler Zadormon 
das Brettspiel „Crazy Rat“.

Jegor ordert bei McDog im 
Drive-in zwei Hotdogs und 
eine Limonade.

Galina füllt das Bestellfor-
mular für den neuen „BSK-
Trainer“ aus und bringt das 
Schriftstück zur Post.

_______________________________
_______________________________
_______________________________

_______________________________
_______________________________
_______________________________

_______________________________
_______________________________
_______________________________

_______________________________
_______________________________
_______________________________

_______________________________
_______________________________
_______________________________
_______________________________

_______________________________
_______________________________
_______________________________
_______________________________
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2 Abschluss von Kaufverträgen

2�2�2 Verpflichtungsgeschäft – Antrag und Annahme
Grundsätzlich unterscheidet man danach, ob die Anbahnung des Rechtsgeschäftes durch 
den Verkäufer oder den Käufer erfolgt ist.

 Anbahnung durch den Verkäufer   Anbahnung durch den Käufer

Anbahnung durch den Verkäufer

Die Bestellung ist die ________________________________________________________ und 

führt zum ____________________________ eines Kaufvertrages. Liegt kein Angebot vor, ist 

die Bestellung selbst das ___________________  Sie ist an keine bestimmte Form gebunden, 

sollte aber zur Vermeidung von Irrtümern schriftlich erfolgen. 

Die Bestellung ist _________________________________________

Anbahnung durch den Käufer

Die ________________________ ist rechtlich gesehen der _____________________________ 

(1. Willenserklärung) auf Abschluss eines Kaufvertrages mit dem Verkäufer. Wenn der Ver-

käufer diesen Antrag annehmen will, muss er eine Willenserklärung abgeben. 

Diese 2. Willenserklärung zur Annahme des Antrags erfolgt zumeist in Form einer ________ 

_____________________  Wenn beide Willenserklärungen in allen Punkten übereinstimmen, 

dann ist der _______________________________________________________________

____________________ ____________________

____________________ ____________________
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